Mattriser la reponse aux marches
. publics: techniques et bonnes
pratiques

* OBJECTIFS

Acquérir une maitrise des étapes clés de la réponse aux marchés publics.

Comprendre les exigences légales et les critéres d'évaluation des offres.

Savoir rédiger une réponse claire, structurée et convaincante.

Appréhender les meilleures pratiques pour présenter une offre compétitive.

Identifier les erreurs fréquentes a éviter et comment maximiser les chances de succes.
Maitriser la gestion des aspects administratifs, techniques et financiers de la réponse.
Savoir gérer et organiser une équipe de réponse en mode projet

*  PUBLIC

Cette formation s'adresse aux responsables des réponses aux marchés publics, aux chargés
d'affaires, aux chefs de projet ou tout professionnel impliqué dans la préparation, la
soumission et la gestion des réponses aux consultations.

* PRE-REQUIS

Aucun pré-requis spécifique n'est exigé, mais une expérience préalable dans les réponses
aux marchés publics constitue un atout.

* MODALITES

Cours théoriques

Simulations de cas pratiques

Ateliers individuels et collectifs

Retours d’expérience du secteur et échanges entre participants

* DUREE * LIEUX * TARIF
e 1ljour » Paris et Marseille e 950 € HT
Pour d'autres localisations ou Prix par participant. Repas

un format intra-entreprise, non inclus.
merci de nous contacter.




* PROGRAMME

1.Cadre général des marchés publics et principes fondamentaux

o Présentation des principes fondamentaux des marchés publics et des grandes
étapes de la mise en concurrence

o Processus de mise en concurrence : appels d’offres ouverts, restreints, MAPA, etc.

o Décryptage du dossier de consultation (CCTP, CCAP, réglement de consultation).

o Une réponse en deux parties : candidature et offre

2. Comprendre les critéres d’évaluation des offres

o Analyse des critéres techniques, financiers et administratifs
o Nouvelles réglementations concernant des critéres environnementaux, sociaux et
développement durable dans les marchés publics

3. Rédiger une réponse claire et structurée
o Comment structurer un dossier de réponse
o Rédaction des documents administratifs : déclaration de candidature, attestations,
garanties
o Rédaction du mémoire technique et de I’offre financiere

4. Optimiser les chances de succes de votre offre
o Bonnes pratiques pour répondre a chaque section du DCE

o Présentation de 1’offre : mise en valeur des points forts et différenciants
o Gestion du rapport qualité/prix dans les offres financieres

5. Les erreurs fréquentes et les pieges a éviter
o Analyse des erreurs courantes dans les réponses aux marchés publics
o Comment éviter le rejet pour des raisons administratives, techniques ou
financieres
o Questions complémentaires, offre anormalement basse et négociation

6. Etudes de cas pratiques et simulations

o Simulation de la réponse a un appel d’offres avec travail en groupes
7. Suivi post-réponse et gestion des retours

o Gestion des retours suite a un rejet d’offre
o Suivi des performances et réajustement des stratégies pour de futures
consultations




